Palanras clave
para aplicar en las
Ventas; \

Guando se trata de
realizar procesos de
asesoria comercial se
deben hacer
preguntas claves a
nuestro prospecto o
cliente para obtener
mejor informacion y
adaptar nuestra
comunicacion:
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- Quien
- Dinde
- Por que
- para que
« Cudndo
- Gomo
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- Guenteme

'b @ @4azul training dazul.com
AZU|



-

AVAV]

"Entrenamiento en
marketing y ventas"
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